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Mesma poténcia em
qualquer impedancia

Next Pro investe em tecnologia Multi-Flex
e fabricacio 100% nacional para ganhar o mercado brasileiro

Next Pro é uma empresa nova.
Fundada hd apenas seis anos
por dois veteranos do merca-

do de dudio, Marcelo Barros (CEO de
Pesquisa & Desenvolvimento) e Gilberto
Grossi (CEO Industrial), seria uma op-
¢do para produtos OEM. Contudo, o per-
fil de ambos era mais ligado ainovacédo e
execucdo proprias. Assim nasceu a Next
Pro. “0 gosto pela inovagio e o prazer de
‘fazer o que nunca foi feito nos levaram a
encarar o desafio com mais afinco, com
foco”, disseram os sdcios-diretores.

De acordo com eles, os quatro pri-
meiros anos foram os mais dificeis,
justamente para encontrar e assumir
essa vocacdo. Tudo melhorou com o
lancamento da primeira de suas duas
séries de produtos, a PRO-R, que pos-
sibilitou uma nova percepgdo
pelo mercado com relagéo a
marca, deixando mais claro o
foco em inovar. “A série PRO-
-R traz amplificadores digi-
tais alimentados por fontes
chaveadas ressonantes com
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Gilberto Grossi (CEO Industrial) e Marcelo Barros (CEO de Pesquisa & Desenvolvimento)

No6s nao acompanhamos
o processo produtivo, nos
fazemos o processo produtivo

whhoo

~ " e universais. Com ela con-
seguimos galgar o sta-
tus de marca a ser con-
siderada. Acreditamos
também ter derrubado
alguns conceitos tidos
como tabus’, explicaram.
Enquanto a série PRO-

-R € direcionada a satisfa-
zer 0 mercado de locacdes,
a outra linha de produtos
Next, a Nano, surgiu para a

demanda do mercado de insta-
lacdo. Fles esclarecem: “Criamos
duas linhas ao considerar que o
mercado de dudio no Brasil na-
turalmente se dividiu em dais:
o Pro-dudio e o Contractor. Na
primeira categoria temos as empresas
de locagio, e na segunda, as empresas
de instalacdo e as aplicaces indoor, que
basicamente condensa a alta tecnologia
da Série Pro-R em dimensdes e peso ain-
da mais reduzidos, em que o conceito da
multifuncionalidade foi levado ao extre-
mo com a tecnologia Multi-Flex”.

Tecnologia Multi-Flex
Trazendo a superficie toda a sua vo-
caglo, a Next Pro criou produtos com
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uma nova tecnologia chamada por
ela de Multi-Flex. O nome pretende
resumir tudo o que a palavra signifi-
ca: multiplicidade e flexibilidade. Eles
detalham: “Nossos amplificadores
Multi-Flex ndo apenas podem fun-
cionar em qualquer impedancia, eles
entregam a mesma poténcia em qual-
quer impedancia! Algo impensdvel até
pouco tempo atrds”. Outro diferencial
¢ o fim da divisdo entre equipamentos
para destacar os graves e outros para
uso com agudos. A tecnologia garante
produtos que consigam soar adequa-
dos em todas as faixas de frequéncia.
“Eliminamos as preocupacdes com a
energia elétrica: se serd 127 Vou 220 V,
se 50 Hz ou 60 Hz, ou gualquer valor in-
termediério; se a energia é estavel ou se
estd variando, se existe risco de sobre-
tensao, de se ligarem 380V, de queimar
tudo devido a erros. Isso tudo desapa-
receu da mente de quem usa amplifica-
dores Next Pro!”, orgulham-se.

Printed from www.calameo.com

Qual & o carro-chefe?

Asérie PRO-R é uma linha 'Pro-audio para a estrada’, pois foi concebida
pensando nas dificuldades enfrentadas pelas locadoras em seu trabalho
de sonarizagdo movel, Os produtes sdo autoadaptaveis a qualguer tipo de
alimentagao AC, no Brasil ou no mundo. Sua capacidade de autoprotegan
perimite ligagBes em AC de alta tensdo de até 420 V, sem danos. Com
peso e tamanho reduzides, os produtos da série podem ser montados em
racks. Entre os destaques da linha, o carro-chefe & "sem dilvida a R6 da
série PRO-R.Ela & t3o pequena e leve quanto um periférico de estadia,
faz com a mesma desenvoltura tanto o trabalho de um equipamenta de
50 kg quanto o de um pequeno amplificador de monitoragao, consumindo
uma quantidade irrisdria de energia elétrica. A R6 representa o conceito da
multifuncionalidade por exceléncial”.

As caracteristicas tnicas de seus
produtos, a Next Pro une politica co-
mercial e filosofias muito claras. Tra-
balha com uniformidade o ano todo,
aplica pregos nicos e justos, ndo con-
cede equipamentos como bénus, prio-
riza todos os clientes, sem fazer exce-
gOes nem conceder privilégios, sejam

clientes grandes ou pequenos. Como
diretriz comercial, utilizam-se da poli-
tica de parcerias com as revendas e do
trabalho com os representantes. “Ainda
néo chegamos a todos os Estados, mas
j& temos representagdes em dez deles e
revendas em 15, destacando as regides
Sudeste e Nordeste”, contam.
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Indo além

Uma caracteristica da empresa que me-
rece ser destacada é a de que apenas 1%
dos equipamentos fabricados demanda
algum tipo de assisténcia técnica nos
primeiros dois anos de usabilidade.
Qualidade que expressa a confiabilidade
que os clientes tém em relagio a marca.
Essa seguranca ¢ atribuida a fabricacao
inteiramente nacional. “O impacto na
qualidade do produto final é marcante
e isso se reflete na confiabilidade. O que
é mais seguro? Conhecer bem um pro-
duto que vem prontinho, sua origem e
desempenho ou conhecer bem, indivi-
dualmente, cada um dos componentes
que fazem este produto?”, perguntam, e
acrescentam: “Nossos clientes tém per-
cebido essa diferenca, principalmente
quando se lembram de que estdo adqui-
rindo um produto feito para o trabalho,
do qual a sua atividade dependerd e que
necessitard de manutencéio especializa-
da para continuar funcionando por mui-
tos anos de forma confidvel”.

A garantia de até cinco anos para
alguns produtos e a rapidez quando é
necessdrio realizar reparos — ‘uma
semana em média para o retorno do
produto as maos do cliente, indepen-
dentemente de onde ele esteja” — tém
tido reflexos positivos no mercado, tor-
nando a Next Pro cada vez mais conhe-
cida e reverberando nas redes sociais.

O futuro ja chegou

0 préximo passo da empresa é alcan-
car todo o territdrio nacional de forma
paulatina, com a mesma seguranca
que oferecem. “A Next Pro vem se es-
truturando de forma gradual. Temos
como diretriz o crescimento constan-
te e controlado. Tal fato se torna possi-
vel por meio de dois fatores importan-
tes: as parcerias com os fornecedores e
com os clientes baseada na fidelidade
e a manutencdo da empresa com bai-
xos custos fixos. Este tltimo, porém,
ressaltamos sd ser possivel pela efica-
cia operacional projetada de nossos

R6: amplificador digital de 7.200 Wrms com tecnologia de fonte universal
equipada com PFC. Compacto e leve (2U rack com 23 cm de profundidade e

8kg), com cinco anos de garantia.

R2: amplificador digital de 2.000 W @ 2Q, 40 ou 8Q. O R2 é o primeiro
modelo da série PRO-R a receber a inovadora e exclusiva tecnologia Multi-
Flex da Next Pro, além de todos os recursos dos modelos maiores da
familia. Com somente 5,5 kg, esta apto a qualquer aplicacao dentro dos
modernos sistemas de PA, monitoracao de palco e sistermas compactos.

NA2650: amplificador digital de 1.300 Wrms com tecnologia de fonte
universal e sistema Multi-Flex, que proporciona todos esses 1.300 W em
qualquer impedancia. Ainda mais leve e compacto (1U rack com 20 cm de
profundidade e 2,9 kg). Destina-se a sonorizacao em ambientes internos e
instalacdo fixa com dois anos de garantia.

produtos, ou seja, tecnologia superior
e projeto eficiente; sem isso seria im-
possivel obter uma operacéo racional
de toda a cadeia produtiva.”

E ja que falamos de futuro, para
concluir, ao serem perguntados sobre
as tendéncias no mercado, os executi-
vos profetizaram: "A era do equipamen-
to especifico, que servia apenas para
um tipo de trabalho e somente aquele

trabalho, em nossa opinido, estd para
ser extinta. Observe os equipamentos
que estdo ao seu redor, como o seu ce-
lular, o seu laptop e outros. Quantos de-
les fazem uma coisa s6?”. m

NEXT PRO

Tel.: (19) 3327-7101
amplificadoresnextpro.com.br
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